
Technico commercial sédentaire (H/F)
10600 LA CHAPELLE ST LUC   Accéder à l'annonce en ligne   

 Contrat de travail temporaire  Temps plein
 Dès que possible  Ouvert aux personnes en situation de handicap
 Durée : 6 mois  2000 / Mois  

   L'entreprise 
Découvrez une entreprise spécialisée dans le commerce de gros de fournitures et équipements
industriels, en collaboration avec l'agence Actual de Troyes située au 74 Av. Pasteur, 10000
Troyes.
Cette entreprise fait partie d'un réseau de plus de 600 agences, possède 3 écoles de formation et 3
cabinets de recrutement, avec un total de 3550 collaborateurs.

   Le poste 
L'agence Actual recherche activement un Technico-commercial sédentaire (H/F) pour son client basé à LA
CHAPELLE ST LUC 10600.

Ce poste de 4 à 6 mois débutera dès que possible, offrant une opportunité d'évolution au
sein de l'équipe et débouchera sur un CDI.

En tant que Technico-commercial sédentaire, vous serez responsable de fournir un support
technique de qualité à nos clients industriels.

Vos missions incluront notamment :

- Identifier les besoins des clients

- Définir des solutions techniques adaptées aux projets

- Conseiller les clients dans leurs choix de produits

- Établir et suivre les devis

- Assurer le suivi des commandes

Ce poste à temps plein de 35 heures par semaine, du lundi au vendredi sans astreintes,
offre un salaire mensuel de 2000 € brut.

Venez rejoindre notre équipe passionnée chez Actual et relever des défis stimulants dans
le domaine technico-commercial !

ACTUAL TROYES
74 Av. Pasteur - 10000 Troyes - 03 65 61 05 80 

https://www.groupeactual.eu/offre-emploi/technico-commercial-sedentaire-hf-la-chapelle-st-luc-RE0346722A248723


    Le profil recherché 
Nous recherchons un profil dynamique et motivé, avec au minimum un diplôme de niveau Bac +2 en
électrotechnique, CRSA, EMI, GEII ou équivalent. Que vous soyez débutant ou avec
quelques années d'expérience, nous offrons une formation continue pour développer vos
compétences techniques.

Le candidat idéal devra démontrer une solide compréhension des techniques de vente et
du secteur dans lequel il évoluera. Il devra également faire preuve d'excellentes
compétences en communication, être orienté(e) résultats et capable de travailler de
manière autonome.

ACTUAL TROYES
74 Av. Pasteur - 10000 Troyes - 03 65 61 05 80 


